
TUTORIA 
3. APRENDO A NEGOCIAR 

 
Apellidos y Nombres:………………………………………………………………………………………………………………….Cuarto Año 
OBJETIVO: Identifica una situación de conflicto y busca resolverla 
Indicador: Elabora un diálogo para solucionar un conflicto. 
 
Recuerda sobre algunas situaciones de conflicto que hayan presentado en el colegio: 
1. Quiénes participaron en el conflicto? 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
2. Cómo reaccionaron las personas ante el conflicto? 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
3. Cómo resolvieron el conflicto? 
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
Reflexionamos 

4. ¿Qué he aprendido al desarrollar estas actividades? 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
5. ¿Qué aspectos específicos de las actividades que realicé me impactaron más?  
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
6. ¿Cuáles son las acciones que realizo en casa que me ayudan a solucionar conflictos? 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
7. Para que me sirve lo aprendido hoy? 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………… 
EVALUO MIS APRENDIZAJES 

Criterios de evaluación Lo logre Estoy en 
proceso 

¿Qué puedo hacer para mejorar 
mi aprendizaje 

Identifico una situación de conflicto  y busco 
resolverla. 

   

Elaboré un diálogo para resolver un conflicto a 
través de la negociación 
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