TUTORIA
3. APRENDO A NEGOCIAR
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OBJETIVO: Identifica una situacién de conflicto y busca resolverla
Indicador: Elabora un didlogo para solucionar un conflicto.

Recuerda sobre algunas situaciones de conflicto que hayan presentado en el colegio:
1. Quiénes participaron en el conflicto?

Reflexionamos
4. ;Qué he aprendido al desarrollar estas actividades?

EVALUO MIS APRENDIZAJES

Criterios de evaluacion Lo logre Estoy en éQué puedo hacer para mejorar
proceso mi aprendizaje

Identifico una situacién de conflicto y busco
resolverla.

Elaboré un didlogo para resolver un conflicto a
través de la negociacion
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APRENDO A NEGOCIAR

El conflicto es una situacion en la cual dos o mas personas con intereses diferentes entran en confrontacion.
Los conflictos son parte de la vida y podemos aprender de ellos.
Lo destructivo de un conflicto ocurre cuando no se resuelve y conlleva violencia y tension.

Paso 1: Dialogar Paso 2 : Identificar el problema
T ,

Ill Necesitamos

hablar

L) T

=  No me gusta que te impongas
cuando trabajamos en grupo

Fsi, pero también,
esciichame

quiero
ayudar
LN

Paso 3 : Buscar soluciones

# ;Qué te parece si cada uno tiene s====  Me parece muy bien,

— lun turno para)ha_blar?r__, N estoy de acuerdo.
T By Asi, g
También, IE ganamos
podriamos todos.
escribir

nuestras
__opiniones
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Recuerda que negociar es...

Conversar Ponernos en Escuchar

con respeto ellugar dela otra con atencién
persona

BENEFICIOS DE LA NEGOCIACION

- Es una oportunidad de cambio para todos

- Nos hace mdas empaticos con los demas
- Nos permite mejorar nuestra comunicacion

- Nos permite una buena convivencia

ACTIVIDAD
Escribe un conflicto que hayas vivido y describe un didlogo que realizarias para llegar a un acuerdo
a través de la negociacion. Tomale una foto y enviala a tu tutor o tutora.
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APRENDO A NEGOCIAR

El conflicto es una situacion en la cual dos o mas personas con intereses diferentes entran en confrontacion.
Los conflictos son parte de la vida y podemos aprender de ellos.

Lo destructivo de un conflicto ocurre cuando no se resuelve y conlleva violencia y tension.

Paso 1 : Dialogar Paso 2 : Identificar el problema

J @ 5 No me gusta que te impongas
cuando trabajamos en grupo

Si, pero también,
escichame

l| Necesitamos

hablar

Yo
~ soélo
quiero

¢, ayudar

iom e T

Paso 3 : Buscar soluciones Paso 4 : Acuerdo

= ;Qué te parece si cada uno tiene
un turno para hablar? _

==+ Me parece muy bien,
estoy de acuerdo.

J iy

|
= Asi,

También, I ' ganamos

podriamos "\ todos.
escribir

nuestras E

4

__opiniones
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Recuerda que negociar es...

Ponernos en
el lugar de la otra
persona

Escuchar
con atencién

Conversar
con respeto

BENEFICIOS DE LA NEGOCIACION
- Es una oportunidad de cambio para todos
- Nos hace mas empaticos con los demas

- Nos permite mejorar nuestra comunicacion

- Nos permite una buena convivencia

ACTIVIDAD
Escribe un conflicto que hayas vivido y describe un didlogo que realizarias para llegar a un acuerdo
a través de la negociacion. Tomale una foto y enviala a tu tutor o tutora.
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